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Mondial Change / La salle de marché des PME et ETI & I'international



"Passer par Mondial Change, c’est bénéficier de'la’somme
des offres de ses partenaires, tout en ayant un seul
point de contact et une unique interface de gestion."

e Sélection des meilleures prestataires au niveau européen
e Offre la plus complete du marché

e Capacité de ligne de change inégalée

e KYC centralisé

e Backoffice centralisé

e Présence mondiale pour gérer vos filiales

e |Interlocuteur unique dédié, pour plusieurs contreparties

Mondial Change / La salle de marché des PME et ETI a I'international






Intégration ERP

DE NOUVEAUX OUTILS Balance sheet hedging / netting
TECHNOLOGIQUES

Netting intra-groupe

Forecast des cash flows en devises

Mondial Change / La salle de marché des PME et ETI a I'international



Emettre des paiements en cryptomonnaie

DEVISES TRADITIONNELLES
VS Recevoir des paiements en cryptomonnaie

CRYPTOMONNAIES
Placer sa trésorerie sur des stablecoins

Mondial Change / La salle de marché des PME et ETI a I'international
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Mondial Change

Contactez les spécialistes de notre salle de marché
afin d’échanger sur vos besoins et définir ensemble
la stratégie la mieux adaptée.

Hubert Bigeard
Responsable de la salle de marché

&

+33 (0)6 38 59 14 60

hubert@mondialchange.com

Mondial Change / La salle de marché des PME et ETI & I'international
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COPROCESS

THE NETTING SPECIALISTS A GTREASURY COMPANY
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Coprocess — The World Leader in Intercompany
Netting

@ Founded in 1991, 100% Brands that trust us:

focused on netting for over 30 years ABB piruume O3 ALSTOM Rilaii Gipéo
Corporate H_eadquarters IN 1 -BASE DIEBOLD T B
Geneva, Switzerland NIXDORF T

- Q@ = W TH
Empowering 190+ .. — STIHL 7R ]
Clients WorIdWide SO:;::,:S since 2001 since 1998 sincet999 ~ since2008
Servicing 187 countries V4

Hqﬁﬁ Including 22,900 COPROCESS

business units
THE NETTING SPECIALISTS A GTREASURY COMPANY
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Without Intercompany
Netting:

 Every entity handles its own AR and AP
between the other entities.

« Subsidiaries pay multiple transaction
fees.

« Individual entities convert home currency
to multiple other currencies to make
payments.

« Accounting and auditing nightmare.

a . COPROCESS
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With Coprocess
Intercompany Netting:

Single payments are made from
each entity to the payment/netting
center.

The number of cross-border
money transfers and related
costs are reduced.

Reconciliation activities between
subsidiaries are streamlined.

Cross-border and cross-company
payment procedures are
standardized and scheduled.

Bank transactions, debt, and risk
are consolidated and shared.

a . COPROCESS
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How Does Netting Work?

Input Cut Off

[
Accounts i Accounts Payable

g O=

T

Upload Mateching

| |
'( @%

Accounts Accounts Pavable
Receivable

a . COPROCESS

THE NETTING SPECIALISTS ~ A GTREASURY COMPANY

Discrepancy Cut Off

On-line Discussion
and Dispute

Business Day Seftlement Day
e ’

Accounts Accountz Pavable
Payment

Receivable
Ingtructions b -
tu Bﬂnk .é II.‘H%

I .
ety

s ( i%

Accounts Accountz Payvable
Receivable
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Christian Louboutin Case Study

Christian Louboutin S.A.5

Disponible sur notre site
11991 I Ptk A st ancla eafteman WWW.COProcess.com

a passion for shoes, he is now considered to be

ona of the most influential fashion designars { c 0 P R 0 c E S S
afhiz time, with accessaries collections THE METTING SPEGIALISTS A GTRAEASURY COMPANY
showcasing his unigue combination wit,

glamor, elegance, and technical proficlency.

Louboutin's creations have been immortalized

in museuwmns, on fashion week runways, red c h ri stia n Lo u b o ut i n

carpeats, and in pop culture arcund the world. As

a result, the company has built an organization ga i ns vi $i b i I ity a n d

of 180 boutiques located in 20 countries, and
the Christian Louboutin brand name and his

signature red-soled shoes are now among the c ont ro I Of inte rcompa ny
transfers

KEY RESULTS INTRODUCTION

Christian Loubeutin is a premier luxury brand with mere than 150 retail
~  Savings of more than 00K euros achieved in

boutigues spread across 30 countries around the world. The company is
the first year after implementing Coprocess h

well known for its iconic, red-soled shoes, ite designer bags and other

' Automated monthly upload of AP/AR wornen's and men's accessories. Each store carries a selection of items, yet
Invoices with an APl achieving a matching merchandise is regularly transferred from one boutique to another to meet
of nearly 100 percent customer demand, resulting in a web of intercompany inveices to ascount

«  Improved communication, visibility, structure for the movement of goods. As Christian Leuboutin continues ta expand,
and discipline surrounding transactions tracking the financial impact of the transfers manually is increasingly
between subsidiaries

time consuming and error prone. The Christian Louboutin treasury team

" decided to implement an intercompany netting solution to increase
Converted in average more than 120 monthily

fl into than 25 net f visibility inte and take control of the recaneiliation and accounting of

intercompany merchandise transfers.
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+ 750
0.0

employes o>



25%

des Fortune Global 100

+50%
des DAX30
font partis de nos clients




Comment ameliorer votre gestion
du cash ?

Grace a une meilleure visibilité et predictivités de
I'ensemble de vos flux

10}



Notre approche du Cash Management



Notre mission ?

Optimiser
les processus financiers
de bout en bout

o3



,Bringing Clarity to Complexity* KN

SERRALA

Procure to Pay Evaluation des Fournisseurs
Gestion de la base Fournisseurs

Comptabilité Fournisseurs
Paiements

Rapprochement / Lettrage PRETE
Recouvrement / Résolution des litiges

Risques Crédit, Risques & Conformité g g
Demande de paiement :

Gestion des Commandes Order to Cash @

.S Gestion des données & des Documents

Service d’Archivage

o @ . Gestion du volume des données
Univers des Mise hors service des systémes obsolétes
Paiements : - GDPR /RGPD
Préparation aux phases d’Audit
Gestion des Paiements A0
Réalisation des paiements el Visibilité sur le Cash

Global « Payment Factory »
Connectivité & Formats
Gestion des comptes bancaires
Conformité des paiements

Gestion du Cash

Prévision des Liquidités
Risques et Trésorerie

« In-house Banking »

Gestion des comptes bancaires



Application 1

La « demande de paiement »

Comment encaisser votre cash plus rapidement ?

.@



La “demande de Paiement” Clients avec Serrala

IBAN Bénéficiaire

Montant
Facture
Devise

Reference ID

Description

Date de paiement

Votre client : PME ou
Particuliers

Nom / Adresse du payeur

Génération Livraison Paiement

Tout systeme Tous canaux Toutes méthodes

. m’
1" M.,mmmllllilll‘Iln!nlmwnnu .

~—t

L My

Confirmation en temps réel & rapprochement automatique




Application 2

Automatiser, sécuriser et ameliorer la visibilité
de vos palements

O



N

Automatiser, sécuriser et ameliorer la visibilite de vos paiements SERRALA

{0}

24
Payments
Processing

NS

Fraud & Compliance

SWIFT

Payments EBICS

P N

H2H
s E R R A I. A Workflows <

Account statements
Payment Statements

HR systems

e

Global Payment
Factory Etc.

Hybrid Cloud

Real-Time
Analytics




Application 3

Comment apporter une meilleure visibilité
sur votre cash ?

= 9.
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SERRALA

Comment apporter une meilleure visibilite sur votre Cash ?

Systeme Financier / Comptable (ERP)

Ventes & Logistique

alleoueq
abeina

SLIBANO S3)S0d

Serrala Cash Application

Rapprochement automatique des
relevés bancaires
Lettrage / Comptabilisation automatique

v \ / \ 4
Serrala Paiements

« Communication bancaire

sjuswiaed ap uone|nuuy
sjuswaied
Saleoueyg Sonsjoy

Serrala Cash Management Prévision de cash liée aux paiements
» Cash Management <

» Reconciliation » Signature / Approbations

- . > » Détection de fraude

=] Prévision Court Terme ; ;

o) Avis de paiement

=

2 )

S Paiements
©

) Serrala Liquidity Management Serrala Trésorerie
= Prévision Moyen & Long Terme Instruments de-plannification * Instruments financiers
o] » Réalisation . o < * Marchés monétaires

® Import de données (Ventes, Logistique, + Change / Taux d'intérét

Finance...)



Cas Pratique :

Nordson




Cas pratique : Nordson

1. Automatisation du lettrage bancaire
 Passage d’un taux d’automatisation de 45 a 85% dans les 19 pays du Groupe

2. Paiements
« Solution centrale pour I’'ensemble des entités du Groupe

« Limitation a 6 signataires et 3 utilisateurs vs + 100 auparavant
« Alimente automatiquement I’outil de prévision de cash

3. Cash & Liquidity Management

Les données Comptables et des Paiements sont centralisées et consolidées automatiquement
Acces a une information instantannée sur le cash permettant de gérer les. demandes de liquidité tres rapidement

Résultats
« Treés haut niveau d’automatisation > Gain de temps

*  Qualité des données > Amélioration de la visibilité sur'le cash

» Sécurisation des flux
» Tracabilité / Auditabilité




“ Driving Future of Finance.” +"

End to.End

Order
to Cash

“, " Treasury .
' & Cash Visibility

Universe of
Payments

Data & Document Payment
Management Management

Procure
to Pay

Stand FinTech F11

N

SERRALA



T Association Frangaise des ﬁ ] Pl
aF e | Trésoriers d'Entreprise

INTERNATIONAL

SIMPLIFIEZ, MAITRISEZ ET
SECURISEZ VOS ACHATS

AIRPLUS. RETHINK CORPORATE PAYMENT.



> AirPlus, expert des solutions de paiement B2B

Institution financiere spécialisée dans le paiement B2B depuis plus de 30 ans
Trois cartes, dediées aux dépenses de mobilité et procurement
Réseaux d'acceptation UATP et MasterCard (@)

40%

part de marché sur les
principaux marchés européens

+60

pays desservis sur tous les
continents

~97%

taux de rétention des clients

AIRPLUS. RETHINK CORPORATE PAYMENT.



> Panorama du paiement B2B francais

» Paiements inter-entreprises : 2500Md€*, essentiellement

realisés par virement
» Deépenses de mobilité : 30Md€™™, réglés avec de nombreuses
modalités de paiement (cartes, avances de frais, virement...)

Volumétrie

Les paiements se digitalisent

Les fraudes aux virements et aux faux fournisseurs se multiplient
La logique Tap to Pay se déploie dans le milieu professionnel

Les GAFA offrent des services indispensables aux entreprises

Tendances

VOOV WV WV

> Le virement bancaire n’est pas a la hauteur des enjeux business
Constats > Les entreprises recherchent des solutions de paiement digitales et sécurisees
> Un prestataire de paiement doit apporter de 'autonomie et de la technologie

*Kaiser Associates. 2020
AIRPLUS. RETHINK CORPORATE PAYMENT. * EPSA Conseil. IFTM. 2019, volumes pré-pandémie



Le paiement virtuel AirPlus en réeponse a ces besoins AlrPlus

4
émergents -
POUR PAYER
= A usage Achats en ligne divers chez des fournisseurs non-
R unique e ] L . .
- référencés (matériel, billetterie, formations...)
Q ou Campagnes marketing
ps Licences IT adhoc
Carte virtuelle ) A usage Achats de classe C
AirPlus récurrent

V

AIRPLUS. RETHINK CORPORATE PAYMENT.

Y
> %
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Des questions sur I'offre

, sacoupa

INTERNATIONAL

Rejoignons-nous sur le stand
de Coupaa 17h, stand 3

/

INTERNATIONAL

Retrouvez-nous sur
le stand 33
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Gestion des devises : de quoi parle-t-on?

D<] ERP / Email
Collecte de
I’exposition
ERP
&
Comptabilisation
& T™s
Suivi des
couverture

% Excel

Calcul de
I’exposition

MDP/Voix

Exécution des
opérations de change

Rate
@ provider
Sourcing du taux,
décision de couverture



Automatiser I’ensemble de ces processus est possible

—, ERP
&

Comptabilisation

% Excel

@ ERP / Email
Collecte de Calcul de
I’exposition I’exposition
Q@pe
m =) Rate
gddo e provider
Sourcing du taux,
KANTOX décision de couverture
DYNAMIC
HEDGING®
MDP/Voix
& T™s
Suivi des Exécution des
couverture opérations de change



Le programme FX le
plus efficient, et
completement
automatisé

kantox

Efficacité du programme FX

Automatisation des processus



Contact

Nicolas Marquet
Directeur Europe, Kantox
nicolas.marquet@kantox.com

kantox
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